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Introduccion.

Este informe continua con los avances de sobre la construccion de indicadores
complejos y su comparacién por regiones con el agregado de un nuevo
aspecto de comparacién vinculado con las clases sociales, como resulta el
disefio de un sistema clasificatorio basado en los aspectos ocupacionales
disponibles para los usuarios del Censo Nacional de Poblacion y Viviendas del
2001.Hubiera sido de interés construir uno mas preciso pero resulto de interés
abordar este aspecto como para completar una caracterizacion mas completa

del fendmeno que venimos analizando.

En el proyecto anterior, se desarroll6 el ejercicio de construir con los mismos
indicadores, variables complejas a través de dos técnicas diferentes: el indice
sumatorio simple y la tipologia. Como habitualmente se conoce, en los
contextos de investigacion dificilmente con las mismas variables apliquemos
una y otra técnica, pero alli radicé las caracteristicas especificas de dicha
investigacién, asumio una postura metodoldgica. Asimismo se hizo cargo de
otro desafio, el trabajar con datos censales con una gran magnitud de casos.

Lo que muchas veces impuso ritmos de trabajos mas lentos.

Dijimos en el informe anterior, que tanto la tipologia como el indice lograron
buenos rendimientos empiricos con la variables empleadas para su evaluacion
como fueron el nivel de instruccion del jefe/a de hogar, el area rural/urbana; el
tamafio del hogar. Es decir se hallé cierta correspondencia entre las mejores
situaciones de consumo del hogar y los mayores niveles educativos de los
jefe/as, el éarea urbana y los hogares de tamafio mas pequeiio o los
correspondientes a la familia tipo de cuatro integrantes.

A su vez a lo largo de la investigacién se constaté que el procedimiento de
construccion de tipologias fue mas costoso que el indice sumatorio,

probablemente porque en el armado de combinacion de variables el peso del



aspecto tedrico es muy importante. Aln restan mayores desafios en este
sentido para lograr categorias que mejor describan las variantes que una
tipologia puede ofrecer por definicion, mas que un indice, hacia ello debera

trabajarse.

Asimismo hemos dado soporte a las hipotesis de que es la tipologia como
instrumento la que nos permitié detectar ciertos matices de las categorias de la
variable y sus combinaciones. Y la opcion por una u otra técnica esta asociada
del nivel de medicién de la variable que se decida construir. Para los indices
debe contarse con elementos que permitan garantizar la ordinalidad de las
variables en tanto que para las tipologias basta con obtener variables de nivel
nominal. Cuando quisimos elaborar la tipologia, con la busqueda de
construccion de una variable ordinal (y de tipos continuos, segun la
terminologia de Mc Kinney) aquélla perdidé riqueza analitica. La recuperd
cuando se asumi6 que el nivel de medicién pretendido era el nominal, cuestion
gue surgid de analizar la combinacion de variables, pues se detecto la ausencia
de casos en ese supuesto continuo ordinal que se buscé disefar. Y
nuevamente, en ese proceso de reduccién y substruccion de categorias, se
definieron ocho tipos se hogares segun su situacion de consumos durables,
cinco de los cuales adquieren perfiles diferentes. EI comportamiento es mas
nitido en las situaciones extremas, lo que nos remitid a la idea de los tipos
polares, tan trabajados en sociologia y tan claramente citado por el autor

mencionado anteriormente.

En esta etapa de la investigacion que aqui se buscO centrarse el siguiente
interrogante: ¢Como se comportan el indice y bienes de consumo segun
regiones geograficas diferenciadas y agregando una nueva Vvariable de

clasificacion como es la posicién socio-ocupacional?

Tal como en las anteriores etapas, el trabajo se basa en el uso de datos del
Censo Nacional de Poblacion y Viviendas de 2001. El area geografica
comprende el dos areas geograficas bien diferenciadas como son Area

Metropolitana de Buenos Aires y Noroeste. Tanto el indice sumatorio y la



tipologia a aplicar fueron disefiadas en base a las variables del equipamiento
del hogar que oportunamente relevara dicha fuente. Los indicadores
contemplados son un total de once, y refieren en términos generales a la
posesion de heladeras, lavarropas, videocasetera, telefonia celular, teléfono
fijo, TV por cable, microondas y computadora.( Mas detalles pueden

consultarse en informes del afio 2010 y 2009).

Cabe sefalar que el Censo Nacional de Poblacién y Viviendas de 2010 relevé
solo algunos indicadores de los que aqui se analizan para 2001, ello no va a
permitir continuar con una meta propuesta en el inicio que era lograr un
instrumento que fuera comparable en el tiempo.

Antes de comentar los avances es conveniente recordar que la metodologia de
construccion del indice y la tipologia se plasmaron en informes anteriores, por
lo que ahora dicha informacion se la agrega a un anexo de manera que pueda

guedar en claro el contenido de las mediciones efectuadas.

1. Larelevancia de las ocupaciones como factores componentes de las
clases sociales

Es importante resaltar que, dado el aumento del trabajo asalariado dentro de
las sociedades industriales, la ocupacion se ha constituido en un buen
indicador de las retribuciones materiales de distintos grupos sociales. Es por
ello que el término se utiliza para describir estos agregados estadisticos, que
distan en distintos aspectos de las conceptualizaciones que plantearon, por

ejemplo, Marx y Weber desde un punto de vista tedrico. (Crompton , 1994)

Asimismo, cabe sefalar que las distintas estrategias para el estudio de la
estructura de clase se centran en el analisis del empleo y, por consiguiente, en
las estructuras de las ocupaciones. Es asi que, basandose en ellas, se han
construido diferentes nomencladores de clase. Unos —sustentados con un
criterio pragmatico cuya pretension es ordenar jerarquicamente ocupaciones—
han mostrado tener una alta asociacion con factores como el acceso a la
educacién, el comportamiento del voto, la mortalidad infantil, entre otras
variables sociales. Otros —llamados indices de prestigio o status ocupacional—
pretenden medir la valoracion social de las ocupaciones en la poblacion y son
usados, habitualmente, en las investigaciones sobre movilidad social. Por

altimo, existe otro grupo de esquemas de clases, de caracter mas tedrico —



también denominados relacionales— que describen la dindmica y las
“relaciones” de clase. Ejemplos de estos esquemas son los modelos llamados
neo-marxista de Erik Wright y neo-weberiano de John Goldthorpe., cuya
construccion no puede abordarse en el marco de este proyecto pues noi se

dispone d e la informacion suficiente para ello

2. La descripcion de las ocupaciones relevadas por el Censo Nacional de
Poblacién y Viviendas de 2001

El armado de posiciones socio-ocupacionales en base a los datos del Censo
Nacional de Poblacion y Viviendas de 2001, implico el desafio del armado de
los estratos a partir de los cddigos ocupacionales que utiliza esta fuente y que
provienen del Clasificador Nacional de Ocupaciones (CNO) elaborado por el

Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (INDEC).

El CNO’91 contempla las siguientes cuatro dimensiones clasificatorias de la
estructura ocupacional: el caracter general, la complejidad, la tecnologia y la
jerarquia dentro del proceso de trabajo, y las integra en tres digitos, tal como

presenta a continuacion:

Digito 1 Digito 2 Digito 3
Carécter especifico Calificacion

Caracter general Jerarquia Complejidad
Tecnologia

Para tener una idea de los codigos que integran este nomenclador, se exponen
a continuacion los ocho grandes grupos, para luego hacer referencia al tercer

digito.?

e Gran grupo 0: Ocupaciones de direccion
e Gran grupo 1: Ocupaciones de gestion administrativa, juridico- legal, de
planificacion y de informética.

e Gran grupo 2: Ocupaciones de gestidon contable, presupuestaria y financiera.

> Mas detalles de las descripcion de las ocupaciones pueden consultarse en INDEC (1998)
Clasificador Nacional de Ocupaciones.



e Gran grupo 3: Ocupaciones de comercializacion, transporte, almacenaje y
telecomunicaciones.

e Gran grupo 4: Ocupaciones de servicios sociales basicos (salud, sanidad y
ecologia, educacién; investigacion cientifica, asesoria y consultoria,
comunicaciones de masas, servicios sociales, comunales, politicos; gremiales
y religiosos, vigilancia y prevencion: FFAA, Gendarmeria y Prefectura)

e Gran grupo 5: Ocupaciones de servicios varios (arte, recreacion, deporte y
desarrollo corporal, alimentacion, alojamiento y turismo, servicio doméstico;
limpieza no doméstica, cuidado y atencion de las personas, otros servicios
varios).

e Gran grupo 6: Ocupaciones de la produccion agropecuaria, forestal, pesquera
y de la caza.

e Gran grupo 7: Ocupaciones de la produccion extractiva, de construccion e
infraestructura.

e Gran grupo 8: Ocupaciones de la produccion artesanal, industrial y de
reparacion de bienes de consumo.

e Gran grupo 9: Ocupaciones auxiliares de la produccién de bienes y de la

prestacion de servicios.

A modo de ejemplo de como se trabajé en la composicién de cada gran grupo,
se detalla lo realizado para el gran grupo 9 a dos digitos —no a tres digitos

porque esto hubiera equivalido a hacer referencia a veinticuatro ocupaciones—.



* Gran grupo 9: Ocupaciones auxiliares de la produccion de bienes y de la prestacion

de servicios.

9.1 Directivo/Gerentes de pequefias empresas de procesos auxiliares de la
produccion de bienes (patrones hasta 5 personas)

9.2 Jefes de procesos auxiliares de la produccién de bienes.

9.3 Trabajadores de la instalacion y el mantenimiento de maquinaria y equipos de la
produccién de bienes.

9.4 Trabajadores del desarrollo tecnoldgico.

9.5 Trabajadores del aprovisionamiento y depésito de unidades de produccion.

9.6 Directivos/Gerentes de pequefias empresas de procesos auxiliares de la
prestacion de servicios (patrones hasta 5 personas).

9.7 Jefes de procesos auxiliares de la prestacion de servicios.

9.8 Trabajadores de la instalacion y el mantenimiento de maquinaria y equipos de la

prestacion de servicios.

El tercer digito, correspondiente a la complejidad de la tarea, se desagrega en

las cuatro categorias siguientes:

Ocupaciones de calificacion profesional.
Ocupaciones de calificacion técnica.
Ocupaciones de calificacion operativa.

ol A

Ocupaciones no calificadas.

En sintesis, debe considerarse que los tres digitos del clasificador dan lugar a
10 grandes grupos, 73 subgrupos y 205 grupos ocupacionales.

Ahora bien, el cédigo de ocupaciones es el descripto hasta el momento pero la
base disponible para usuarios no ofrece la informacion detallada al nivel
comentado, de ahi que el esquema de posiciones ocupacionales se diagramo
en base a tres variables, la categoria ocupacional (que discrimina a quienes
son patrones, asalariados, cuentapropistas); la calificacion ocupacional , y el
sector publico y privado (solo para asalariados).Si se tiene que definir el tipo de

esquema construido debe definirse de caracter empirico y no teorico.



Asi, la posicién socio-ocupacional para el total de jefes/as de hogar queda
conformada del modo que se manifiesta en el siguiente cuadro(1).

Se destacan algunas diferencias entre los jefes varones y las jefas mujeres,
ellas se concentran mas en las tareas profesionales, técnicas y entre las
trabajadoras no calificadas .En otros trabajos (Gémez Rojas ,2009) se ha
mencionado la necesidad de re-pensar la persona del hogar tomada como
referencia para construir un sistema de categorias de clases sociales, pero esta
discusion excede los alcances del presente estudio.

Sin embargo, cabe sefialar algunas referencias sefialadas por Camarero (2004)
para Espafia, el analiza primeras encuestas FOESSA (1965,1970, 1975,
principios de los 80’ y mediados de los 90’) para mostrar la distancia que existe
entre confiabilidad y representatividad., refiriéndose exclusivamente al
tratamiento de la variable sexo como indicador de género. En dichas
encuestas, las mujeres fueron convertidas en “sujetos demoscdépicos excluidos
y ausentes pero a la vez magnificos testigos, de muda opinion” de los cambios
sociales de Espafia de los afnos del desarrollismo espafiol. El autor describe
brevemente la historia/contexto politico de las encuestas FOESSA, la
metodologia implementada para luego analizar detalladamente el cuestionario
de la primera de dichas encuestas y alude a una reflexibn que creemos es

conveniente citar en extenso:

“Como puede apreciarse el procedimiento seguido garantiza la calidad
probabilistica de la seleccion, también se observa un gran cuidado en la
realizacion de las entrevistas que incluyen distintas visitas a la vivienda.
Sin embargo esta muestra es representativa de hogares ideales, de
hogares constituidos por una familia estandar, es decir no soélo
compuesta por mujer y marido, sino por una mujer ama de casa y un
marido trabajador.

Y es que cuando se observan los cuestionarios empleados se descubre,
gue las preguntas se realizan a partir de una tajante division de género
como informantes pero también como sujetos de la vida social y politica.
Asi se emplearon dos cuestionarios distintos, “en cada hogar se ha
entrevistado al ama de casa sobre los problemas relativos a la familia
entera y al varén activo cabeza de familia —o varén activo de mas edad-
sobre las cuestiones referentes al mundo del trabajo y opiniones en
general.” (FOESSA 196, p.: 30)



Como puede verse ademas la definicion del cabeza de familia resulta confusa,
cabeza de familia va asociado a actividad y edad, el ama de casa no parece
que ofrezca duda, ya que se infiere que es quien esta casada con el cabeza de
familia. Si bien esta composicion familiar acaba siendo, como se vera
demasiado ideal, no es menos importante observar que los resultados
obtenidos por la encuesta se encuentran absolutamente filtrados por la
categoria de género. Asi la familia es informada por la mujer, y el mundo

exterior y laboral por el varon.

Cuadro 1: Posicién socio-ocupacional de los jefes de hogar por sexo. Total de

jefes (en %)

Posicién socio- Sexo de los jefes de hogar
ocupacional Varon | Mujer | Total
Patrones 1.9% 0.6% 1.7%
Profesionales 7.5% 8.4% 7.7%
Técnicos 176% | 23.7% | 18.7%
Asalariados publicos de
calificacidn operativa 9.8% 9.8% 9.8%
Asalariados privados de
calificacion operativa 31.0% | 14.6% | 28.0%

Trabajadores por cuenta
propia de calificacion

operativa 19.6% 9.6% 17.8%

Trabajadores no calificados | 12.6% | 33.2% | 16.3%

Total

(4.406.718) | (982.410) | (5.389.128)

Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacion y Viviendas 2001

3. Prueba del rendimiento empirico del esquema de ocupaciones
construido

Se emplearon algunas variables para evaluar el rendimiento empirico del
esquema de posiciones socio-ocupacionales construido: “afios de educacion”,
posesion de cobertura médica e indice de privacion material de los hogares.
Cabe sefalar que el Censo Nacional de Poblacién y Viviendas no releva
informacion sobre “afios de educacion”, sino sobre “méximo nivel de instruccién
alcanzado”, motivo por el cual se realizé una conversion de dichas categorias

en afos de estudios asumiendo que los niveles incompletos se concentran en



los puntos medios entre los valores minimos y maximos de cada categoria de
origen.

Esta evaluacién del rendimiento empirico no agota lo que se conoce como
pruebas de validez (acerca de las que existen divergencias sintetizadas por
Jorrat en el aflo 2000). Compartimos con él que la educacion puede
encontrarse implicita en el orden obtenido segun las categorias ocupacionales,
pero la primera no da cuenta de todos los estratos de ocupacion. Es mas, como
se asume que estan asociadas, puede concebirse que una buena covariacién
entre ellas indiqgue un buen rendimiento empirico del nomenclador de clases
construido.

Por su parte Epstein (2009, p. 17) ha empleado la posesién de bienes de
equipamiento del hogar como ejercicio para evaluar el rendimiento empirico
del esquema de posiciones sociales elaborado por ella, para el Censo de 2001.
Asi, concluye la autora que la posicion en los distintos estratos sociales se
traduce en un equipamiento del hogar diferencial, siendo esta relacion estable
en las distintas areas geogréficas, y manteniéndose tanto para el equipamiento
doméstico, como para el audiovisual y tecnoldgico.

Asimismo, se observo que el equipamiento del hogar es diferencial segun area
geografica; y esto impacta de manera desigual en los distintos estratos
sociales. Los estratos superiores presentan un equipamiento similar,
independientemente del area geografica, mientras que en los demas estratos
se constataron fuertes diferencias: un mismo estrato presenta un equipamiento
distinto en las diferentes regiones. Mientras las regiones pampeana Yy
patagonica presentan situaciones similares, las demas regiones se diferencian
de éstas. Por otra parte el equipamiento tecnoldgico presenta una penetracion
particularmente desigual segun estrato social, reflejando una creciente
fragmentacion al interior de los estratos medios respecto del acceso a recursos

tecnologicos.
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3.1 Afios de educacion

Retornando a nuestro esquema de ocupaciones se detecta cierta
correspondencia entre las posiciones socio-ocupacionales construidas y los
afos de educacidon(cuadro 2), en linea con la hipotesis propuesta que sostiene
que a mayor nivel de calificacion de las tareas mayor nivel de instruccion de las
personas. Como era de esperar las categorias extremas en las posiciones
socio-ocupacionales muestran mas claramente dicha asociacion, asi a los
profesionales le corresponden las mayores medias educativas (15.6 afios),

mientras que a los trabajadores no calificados las menores (7.3 afos)

Cuadro 2. Medias de afos de escolaridad por posicién socio-ocupacional para
los jefes de hogar sequin sexo

Posicién socio- Sexo del jefe de hogar

ocupacional Varon Mujer Total
Patrones 12.5 12.8 12.5
Profesionales 155 15.7 15.6
Técnicos 115 13.1 11.9
Asalariados
publicos de c.
operativa 9.2 10.9 9.5
Asalariados
privados de c.
operativa 8.3 10.8 8.6
TPC de c. operativa 8.1 8.6 8.1
Trabajadores no
calificados 7.4 7.3 7.3
Total 9.4 10.4 9.6

Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacién y Viviendas 2001

3.2 Posesion de cobertura de salud

En tanto que la asociacion con la cobertura de salud (Cuadros 3, 4 y 5) muestra
que la gran mayoria de los profesionales (91.2%); patrones (82.7%) y técnicos
(6.6%) poseen cobertura de salud. Asimismo muestran niveles altos de
posesion los asalariados publicos de calificacion operativa (86.3%).En tanto
gue se destaca la no posesion de cobertura médica entre los trabajadores no
calificados (49.1%) vy los trabajadores por su cuenta de calificacion operativa
(68.0%)
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La tendencia entre los jefes varones es muy similar, y entre las jefas mujeres
se vislumbran el aumento de la no cobertura médica entre las jefas de hogar no

calificadas (60.2%)

Cuadro 3. Cobertura de salud sequn posicién socio-ocupacional de jefes de

hogar ocupados.(en %)

Posicion socio-ocupacional
Cobertura 'S‘Eﬁ(l:a&'e Asalar. TCP de ¢ Trabajad.
de salud | Patrones | Profesional. | Técnicos | P Priv. de c. - no Total
C. ; operativa -
. operativa calificados
operativa
Tiene 82.7% 91.2% 76.6% 86.3% 67.1% 32.0% 50.9% 64.0%
No tiene 17.3% 8.8% 23.4% 13.7% 32.9% 68.0% 49.1% 36.0%
Total 100.0% 100.0% 100.0% | 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
(91.170) (415.052) | (1.006.985) (530.105) |  (1.508.058) (957.807) (880.717) | (5.389.894)
Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacion y Viviendas 2001
Cuadro 4. Cobertura de salud segun posicién socio-ocupacional de jefes
varones ocupados.(en %)
Posicion socio-ocupacional
Cobertura Pﬁéleiléarde Asalariad. TCP de ¢ Trabajad.
de salud | Patrones | Profesional. | Técnicos : Priv. de c. - no Total
C. ; operativa -
. operativa calificados
operativa
Tiene 82.8% 91.4% 74.1% 86.5% 66.4% 30.9% 57.4% 63.8%
No tiene 17.2% 8.6% 25.9% 13.5% 33.6% 69.1% 42.6% 36.2%
Total 100.0% 100.0% 100.0% | 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
ol (84.959) (332.272) | (774.395) (433.741) | (1.364.626) (863.154) (554.258) | (4.407.405)

Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacion y Viviendas 2001
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Cuadro 5. Cobertura de salud segun posicidon socio-ocupacional de jefas

mujeres ocupadas.(en %)

Posicion socio-ocupacional
Cobertura ézzllfglilde. Asalariad. TCP de ¢ Trabajad.
de salud |Patrones | Profesional. | Técnicos ' Priv. de c. il no Total
C. ; operativa i
. operativa calificados
operativa
Tiene 81.2% 90.8% 84.6% 85.7% 74.2% 42.9% 39.8% 64.8%
No tiene 18.8% 9.2% 15.4% 14.3% 25.8% 57.1% 60.2% 35.2%
Total 100.0% 100.0% 100.0% | 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% | 100.0%
(6.211) (82.780) | (232.590) (96.364) (143.432) (94.653) (326.459) | (982.489)

Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacién y Viviendas 2001

3.3 El indice de privacién material de los hogares

El indice de privacion material de los hogares, permite establecer un gradiente
de privaciones a diferencia del indicador de necesidades béasicas insatisfechas.
Dicho indice fue elaborado por INDEC para la medicion de la pobreza con
datos censales

El IPMH (Alvarez et al, 2007) incluye tres situaciones: privacion patrimonial,
privacion de recursos corrientes y privacion convergente -la simultaneidad de
las anteriores en un mismo hogar-.
La Privacién patrimonial: Se asocia con la imposibilidad de acumular capital
fisico o humano. Como aproximacion, en términos censales se utilizan las
condiciones habitacionales-abarcando las caracteristicas de los materiales
de de

La Privacion de recursos corrientes da cuenta de un fendbmeno mas transitorio

constructivos la vivienda y la estructura sanitaria ésta.
Se vincula con la insuficiencia del flujo monetario que sirve para cubrir
necesidades de consumo inmediato. Como aproximacién se utiliza la
capacidad econdémica de los hogares, construida como la relaciéon entre afios
de educacion formal aprobados por los perceptores de ingresos y la cantidad

total de miembros del hogar.

En cuanto al andlisis del indice de privacion materia(Cuadro 6,7 y 8)I las
tendencias son bastante similares a lo observado con la variable cobertura de

salud. Quienes mas carecen de privacion material son en primer lugar los
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profesionales, los técnicos y los patrones. Quedando en un segundo lugar los

asalariados publicos y privados de calificacion operativa vy los trabajadores por

su cuenta de calificacién operativa. Aquellos que evidencian mas situaciones

de privacion son loas trabajadores no calificados.

El analisis por sexo de los jefes/as no evidencia grandes variaciones respecto

del comportamiento global

Cuadro 6. indice de privacion material de los hogares seqiin posicidn socio-

ocupacional de los jefes de hogar.(en %)

Posicion socio-ocupacional

Indice de
privacion Asal Asalar. Pri
material de los salar. salar. Priv. TCP de ¢ Trabai
: . ¢ ) j. No
hogares Patrones | Profesional. | Técnicos | Public. de dec. operativa | calificados Total
c. operativa | operativa
Sin privacion 94.4% 97.8% 90.2% 71.4% 66.3% 66.8% 53.0% 72.1%
S6lo de recursos | - 5, 0.6% 3.1% 10.0% 9.3% 7.1% 11.1% 7.3%
corrientes
Solo patrimonial 2.6% 1.4% 5.3% 11.5% 14.9% 17.0% 20.4% 12.8%
Convergente 1.0% 0.2% 1.4% 7.1% 9.5% 9.1% 15.4% 7.8%
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
otal
(91.170) (415.052) | (1.006.985) (530.105) | (1.508.058) | (957.807) (880.717) | (5.389.894)
Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacion y Viviendas 2001
Cuadro 7. indice de privacién material de los hogares segln_posicién socio-
ocupacional de los jefes varones.(en %)
Indice de Posicion socio-ocupacional
privacion Asalar. | Asalar. Priv. | 1op 4o o | Trabajad.
material de los | patrones | Profesional. | Técnicos | Public. de de c. operativa no Total
hogares c. operativa | operativa P calificados
Sin privacion 94.5% 97.8% 89.9% 69.7% 64.5% 66.1% 51.7% 71.3%
Solo de recursos |, o, 0.5% 3.1% 10.5% 9.6% 7.0% 10.0% 7.3%
corrientes
Sdélo patrimonial 2.5% 1.5% 5.5% 12.4% 15.8% 17.5% 21.9% 13.4%
Convergente 1.0% 0.2% 1.5% 7.5% 10.1% 9.4% 16.4% 8.1%
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
Ola
(84.959) (332.272) | (774.395) (433.741) | (1.364.626) | (863.154) (554.258) | (4.407.405)

Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacion y Viviendas 2001
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Cuadro 8. indice de privacion material de los hogares seqiin posicidn socio-

ocupacional de los jefas mujeres.(en %)

Posicién socio-ocupacional

Indice de
privacion Asalar. Asalar. Priv. | +op 4o o | Trabajad.
material de los | patrones | Profesional. | Técnicos | public. de c. dec. operativa no Total
hogares operativa operativa P calificados
Sin privacion 92.8% 98.0% 91.3% 79.1% 83.5% 73.4% 55.3% 75.9%
Solo de recursos | g, 0.6% 3.0% 7.9% 5.8% 7.5% 13.0% 7.4%
corrientes
Solo patrimonial 3.3% 1.3% 4.7% 7.8% 7.1% 12.7% 17.9% 10.2%
Convergente 1.3% 0.1% 1.0% 5.2% 3.6% 6.3% 13.8% 6.5%
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
ota
(6.211) (82.780) | (232.590) (96.364) (143.432) | (94.653) (326.459) | (982.489)

Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacion y Viviendas 2001

4. indice de equipamiento de bienes de consumo segln posicion
ocupacional

Al igual que lo analizado para el informe anterior( Ver anexo) teniendo en
cuenta la variable educacién se encuentra asociacion entre una mejor situacion
de equipamiento y las posiciones adquiridas en la jerarquia ocupacional, tanto
para el Area Metropolitana de Buenos Aires como para la regién del Noroeste
Argentino( cuadros 9.10, 11,12, 13, 14). No obstante, cabe sefialar que a
diferencia de lo hallado con nivel de instruccién la asociacion entre la
disponibilidad de bienes de consumo y la situacién ocupacional parece mas
fuerte que con la variable anterior, ademas de aludir a nociones conceptuales
diferentes también es importante sefialar que aquella se agrupé en tres
categorias, mientras que la variable ocupacional se presenta desagregada en

siete categorias.

Asi para AMBA puede decirse que quienes se destacan por tener un
equipamiento muy bueno son los hogares con jefes/as patrones(68.7%) y
profesionales(64.1%).Mientras que los hogares con valores de equipamiento
muy malo se centran en aquellos que cuentan con trabajadores no
calificados(37.4%); aunque estos hogares también presentan un equipamiento

regular(37.0%) al igual que los conformados por jefes asalariados del sector
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publico y privado( 33.6 % y 35,4%) y los trabajadores por cuenta propia de

calificacién operativa (32,4%).

Estos comportamientos observados no difieren sustancialmente cuando se

discriminan los hogares con jefaturas femeninas o masculinas (cuadros 10 y

11)

Cuadro 9. indice de equipamiento de bienes de consumo sequn posicidn socio-

ocupacional. Total jefes de hogar. AMBA.2001 ( en %)

Indice de Posicion socio-ocupacional
equipamiento Asalariados | Asalariados | 1op o | Trabajad.
de bienes de | patrones | Profesional. | Técnicos | publ. de c. priv.dec. | oo no Total
consumo operativa operativa P calificados
Muy Malo 3.2% 2.8% 9.0% 21.5% 23.2% 23.6% 37.4% 16.7%
Regular 8.5% 10.4% 22.0% 33.6% 35.4% 32.4% 37.0% 27.7%
Bueno 19.6% 22.7% 30.4% 27.1% 26.3% 25.7% 18.8% 26.6%
Muy Bueno 68.7% 64.1% 38.7% 17.8% 15.2% 18.3% 6.8% 29.1%
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
(39.293) (195.551) (354.622) (127.017) (551.979) (250.681) (272.144) | (1.519.143)
Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacion y Viviendas 2001
Cuadro 10. indice de equipamiento de bienes de consumo segun posicidn
socio-ocupacional. Total jefes varones. AMBA.2001(en %)
Indice de Posicion socio-ocupacional
equipamiento Asalariados | Asalariados | 1op 4o | Trabajad.
de bienes de | patrones | Profesional. | Técnicos | publicos de c. | privados de c. onerativa no Total
consumo operativa operativa P calificados
Muy Malo 3.0% 2.3% 7.7% 21.6% 23.9% 23.1% 35.1% 16.9%
Regular 8.0% 8.7% 20.1% 34.1% 35.9% 32.1% 37.0% 27.7%
Bueno 19.2% 20.9% 30.2% 26.9% 25.8% 26.0% 19.9% 26.0%
Muy Bueno 69.8% 68.1% 41.9% 17.4% 14.4% 18.8% 8.1% 29.3%
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
(36.275) (153.056) (262.382) (98.745) (480.948) (219.863) (158.188) | (1.251.269)

Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacion y Viviendas 2001
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Cuadro 11. indice de equipamiento de bienes de consumo segin posicion

socio-ocupacional. Total jefas mujeres.. AMBA. 2001(en %)

indice de Posicion socio-ocupacional
equipamiento . o Asalariados | Asalariados |L-p .. | Trabajad.
de bienes de | patrones | Profesional. | Técnicos | pablicos de c. | privados de c. - no Total
consumo operativa operativa operativa calificados
Muy Malo 6.1% 4.5% 12.7% 21.0% 18.4% 27.2% 40.6% 15.4%
Regular 14.0% 16.5% 27.1% 31.9% 31.5% 34.6% 37.1% 27.8%
Bueno 23.9% 29.1% 30.8% 28.1% 29.6% 23.4% 17.3% 29.0%
Muy Bueno 56.0% 49.9% 29.4% 19.1% 20.5% 14.8% 5.0% 27.8%
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
(3.018) (42.495) (92.240) (28.272) (71.031) (30.818) (113.956) | (267.874)

Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacion y Viviendas 2001

En el NOA el comportamiento del equipamiento de bienes segun posicion
socio-ocupacional del jefe/a es similar, sin embargo, el peso de los hogares con
equipamiento muy bueno desciende en alrededor de veinte puntos
porcentuales para las categorias patrones y profesionales, y la situacion de
equipamiento  muy malo aumenta notoriamente entre los asalariados de
calificacién operativa, entre los trabajadores por cuenta propia de calificaciéon

operativa y entre los trabajadores no calificados.

La desagregacion por sexo no aflade informacion adicional pues el peso de los
hogares con jefatura femenina es bajo, con lo cual reproducen la descripcion

manifestada en el parrafo anterior.(cuadros 13 y 14).

Cabe sefialar que son pocos en términos relativos lo hogares con jefatura
femenina pues se asumié como tal a aquellos hogares unipersonales o con
nacleo completo, mientras que la gran mayoria de los hogares con jefe

masculino son aquellos que se denominan hogares con nucleo completo.
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Cuadro 12: indice de equipamiento de bienes de consumo seq(in posicion

socio-ocupacional. Total jefes de hogar. NOA. 2001(en %)

Indice de Posicién socio-ocupacional
equipamiento Asalariad. | Asalariad. | 1.5 4o | Trabajad.
de bienes de | patrones | Profesional. | Técnicos | Public. de | Priv. de c. operafiva no Total
consumo c. operativa | operativa P calificados
Muy Malo 9.1% 6.5% 19.0% 33.7% 48.4% 51.2% 61.6% 42.7%
Regular 15.7% 18.8% 35.7% 41.9% 35.0% 32.4% 30.5% 33.5%
Bueno 29.2% 34.5% 31.3% 19.8% 13.5% 13.1% 6.8% 16.8%
Muy Bueno 46.0% 40.1% 14.0% 4.5% 3.1% 3.3% 1.1% 7.0%
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
(5.916) (29.033) (81.243) (75.028) (127.591) (111.517) (114.164) (544.492)
Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacion y Viviendas 2001
Cuadro 13. indice de equipamiento de bienes de consumo seguin posicion
socio-ocupacional. Total jefes varones. NOA. 2001(en %)
Indice de Posicion socio-ocupacional
equipamiento Asalariados | Asalariados | rop 4o o | Trabajad.
de bienes de | patrones | Profesional. | Técnicos | publicos de | privados de operafiva no Total
consumo c. operativa | c. operativa P calificados
Muy Malo 8.8% 5.9% 17.7% 34.0% 49.0% 51.5% 61.9% 42.7%
Regular 15.7% 17.4% 34.4% 42.5% 35.0% 32.1% 29.9% 33.3%
Bueno 28.8% 34.2% 32.3% 19.3% 13.1% 13.1% 7.0% 16.8%
Muy Bueno 46.7% 42.6% 15.5% 4.3% 2.9% 3.4% 1.1% 7.2%
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
(5.488) (23.486) (59.862) (63.143) (118.257) (99.067) (78.139) (447.442)
Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacion y Viviendas 2001
Cuadro 14. indice de equipamiento de bienes de consumo seguin posicion
socio-ocupacional. Total jefas mujeres..NOA. 2001(en %)
Indice de Posicion socio-ocupacional
equipamiento Asalariados | Asalariados | +p 4o o | Trabajad.
de bienes de | patrones | Profesional. | Técnicos | publicos de | privados de operafiva no Total
consumo C. operativa | c. operativa P calificados
Muy Malo 13.3% 9.4% 22.5% 32.6% 40.9% 48.8% 60.9% 42.4%
Regular 16.1% 24.8% 39.4% 39.1% 34.6% 34.7% 31.8% 34.6%
Bueno 34.1% 36.0% 28.4% 22.3% 18.8% 13.6% 6.4% 17.1%
Muy Bueno 36.4% 29.8% 9.6% 6.0% 5.7% 2.9% 0.9% 6.0%
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
(428) (5.547) (21.381) (11.885) (9.334) (12.450) (36.025) (97.050)

Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacién y Viviendas 2001
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5. Tipologia de equipamiento de bienes de consumo de los hogares

Como se dijo al inicio también es uno de los objetivos mostrar qué variaciones
se evidencian o no a la hora de comparar los resultados obtenidos mediante el

indice y la tipologia de los bienes de consumo.

Asi se nota ciertas variaciones en la medicion que necesitaran de un analisis
mMA&s pormenorizado que sera objeto de trabajo en los proximos meses. Tanto
para el AMBA como para NOA se observan tendencias similares. La relacion
entre mejores tipos de equipamiento y la posicidon socio-ocupacional sigue
siendo relevante pero emergen ciertas modificaciones. Tal como se dijo en
otros informes la tipologia no persiguié obtener un gradiente al estilo de las
categorias de un indice, de ahi que sea necesario en procesamientos
posteriores describir las modalidades del equipamiento para los hogares. Al
nivel de las categorias construidas para este informe, tomando el AMBA
(cuadros 15,16 y 17) se nota que tanto los hogares con patrones como con
jefes/as profesionales aumentan su calidad de equipamiento mientras que para
el caso de los hogares con jefe/as asalariados privados, TCP de calificacion
operativa y los trabajadores no calificados la situacion insatisfactoria disminuye

bastante.

Cuadro 15. Tipologia de equipamiento de bienes de consumo seqgun posicidn
socio-ocupacional del jefe. Total de jefes con ocupacién. AMBA(en %)

Tipologia de Posicién socio-ocupacional

equipamiento de Asalar.public. | Asalar. priv. ,

bienes de Patrones | Profesional. | Técnicos dec. dec. I)Cepr:t?vg ;;ﬁﬁ?g dr:)c; Total

consumo operativa operativa P
Insatisfactoria 1.6% 0.6% 3.2% 11.7% 13.1% 12.7% 24.3% 8.7%
Poco Satisfactoria 5.6% 7.0% 16.8% 28.7% 30.6% 29.2% 36.3% 23.3%
Satisfactoria 16.1% 18.9% 29.8% 32.6% 32.6% 31.1% 26.8% 29.5%
Muy Satisfactoria 76.6% 73.5% 50.2% 27.0% 23.7% 27.0% 12.6% 38.5%
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%

(39.293) (195.551) | (354.622) (127.017) (551.979) (250.681) (272.144) | (1.519.143)

Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacién y Viviendas 2001
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Cuadro 16. Tipologia de equipamiento de bienes de consumo seqgun posicidn

socio-ocupacional del jefe. . Total de jefes varones con ocupacion. AMBA (en

%
Tipologia de Posicion socio-ocupacional
equipamiento de Asalar. Asalar. | 1op dec | Trabai no
bienes de Patrones | Profesional. | Técnicos | publicos de | privados de . 108Y. Total
. . operativa | calificados
consumo c. operativa | c. operativa
Insatisfactoria 1.5% 0.6% 3.0% 12.2% 13.9% 12.7% 23.8% 9.3%
Poco Satisfactoria 5.3% 5.8% 14.7% 28.8% 31.1% 28.4% 34.4% 23.2%
Satisfactoria 15.6% 16.7% 28.8% 32.6% 32.4% 31.3% 27.6% 29.0%
Muy Satisfactoria 77.6% 77.0% 53.6% 26.5% 22.7% 27.6% 14.2% 38.6%
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
(36.275) (153.056) |  (262.382) (98.745) (480.948) (219.863) (158.188) | (1.251.269)
Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacion y Viviendas 2001
Cuadro 17. Tipologia de equipamiento de bienes de consumo consumo segun
posicidn socio-ocupacional de la jefa . Total de jefas mujeres con ocupacion.
AMBA. (en %)
Tipologia de Posicién socio-ocupacional
equipamiento de Asalar. | Asalar. Priv. | +o5 4o o | Trabai no
bienes de Patrones | Profesional. | Técnicos | Public. de dec. operativa calificzji.dos Total
consumo c. operativa | operativa P
Insatisfactoria 3.0% 0.8% 3.9% 9.9% 8.1% 12.5% 25.1% 6.1%
Poco Satisfactoria 9.5% 11.4% 22.7% 28.4% 27.3% 34.6% 38.9% 23.9%
Satisfactoria 22.6% 26.8% 32.8% 32.7% 33.9% 30.1% 25.7% 31.7%
Muy Satisfactoria 64.9% 61.0% 40.5% 29.0% 30.7% 22.9% 10.3% 38.2%
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
(3.018) (42.495) (92.240) (28.272) (71.031) (30.818) (113.956) | (267.874)

Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacién y Viviendas 2001
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Para el NOA la vinculacion entre el indice y la tipologia de bienes es

similar a lo observadao para el AMBA. (cuadros 18,19 y 20) tanto los

hogares con patrones como con jefes/as profesionales aumentan su calidad de

equipamiento mientras que para el caso de los hogares con jefe/as asalariados

privados, TCP de calificacion operativa y los trabajadores no calificados la

situacion insatisfactoria disminuye aunque en este caso la disminucién es de

poca cuantia.

Estos comportamientos, insistimos, requieren de cierta profundizacion en el

analisis.

Cuadro 18.Tipologia de equipamiento de bienes de consumo seguin posicion

socio-ocupacional del jefe. Total de jefes con ocupacion. NOA (en %)

Posicion socio-ocupacional

Tipologia de
equipamiento de Asalar. |Asalar. Priv.| TCPde | Trabajad.
bienes de Patrones | Profesional. | Técnicos | Public. de de c. c. no Total
consumo c. operativa | operativa | operativa | calificados
Insatisfactoria 6.7% 4.4% 15.7% 31.3% 46.1% 47.4% 59.8% 40.0%
Poco Satisfactoria 9.9% 10.4% 21.9% 28.8% 25.3% 24.1% 23.9% 23.8%
Satisfactoria 25.6% 31.2% 38.8% 30.6% 22.1% 21.9% 13.8% 24.5%
Muy Satisfactoria 57.7% 54.0% 23.6% 9.3% 6.4% 6.7% 2.5% 11.7%
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
(5.916) (29.033) (81.243) (75.028) (127.591) (111.517) (114.164) (544.498)
Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacion y Viviendas 2001
Cuadro 19:Tipologia de equipamiento de bienes de consumo segun posicion
socio-ocupacional del jefe. Total de jefes varones con ocupacion. NOA(en %)
Tipologia de Posicién socio-ocupacional
equipamiento de Asalar. | Asalar. Priv.| TCP de | Trabajad.
bienes de Patrones | Profesional. | Técnicos | public. de c. de c. c. no Total
consumo operativa operativa | operativa | calificados
Insatisfactoria 6.5% 4.2% 15.3% 32.0% 46.9% 47.9% 60.3% 40.4%
Poco Satisfactoria 9.8% 9.3% 20.4% 29.1% 25.4% 23.9% 23.5% 23.6%
Satisfactoria 25.3% 30.0% 38.6% 30.2% 21.6% 21.5% 13.5% 24.1%
Muy Satisfactoria 58.3% 56.5% 25.7% 8.8% 6.1% 6.7% 2.6% 11.9%
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
(5.488) (23.486) (59.862) (63.143) (118.257) (99.067) (78.139) (447.448)

Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacion y Viviendas 2001
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Cuadro 20:Tipologia de equipamiento de bienes de consumo consumo segun

posicidon socio-ocupacional de la jefa. Total de jefas mujeres con ocupacion.

NOA.(en %)
Tipologia de Posicion socio-ocupacional
equipamiento de Asalar. Asalariad. | TCPde | Trabajad.
bienes de Patrones | Profesional. | Técnicos | Public. de priv. de c. c. no Total
consumo c. operativa | operativa | operativa | calificados
Insatisfactoria 9.1% 5.3% 16.9% 28.0% 36.4% 43.2% 58.7% 38.3%
Poco Satisfactoria 11.2% 15.2% 26.1% 27.1% 24.1% 25.9% 24.7% 24.8%
Satisfactoria 29.4% 36.2% 39.5% 33.0% 28.6% 24.5% 14.4% 26.2%
Muy Satisfactoria 50.2% 43.3% 17.6% 11.9% 10.9% 6.3% 2.3% 10.7%
Total 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%
(428) (5.547) (21.381) (11.885) (9.334) (12.450) (36.025) (97.056)

Fuente: Elaboracion propia en base al Censo Nacional de Poblacion y Viviendas 2001

6. Comentarios finales

Esta parte de la investigacion presentdé como desafio la incorporacion de la

variable posicion socio-ocupacional para el andlisis y procesamiento de datos

del Censo Nacional de Poblacién y viviendas de 2001.Se observo una buena

asociacion entre el indice y la tipologia de bienes elaborada, aunque se detecta

que debe continuarse con una redefinicion de las categorias de la tipologia que

pueda dar cuenta de las variaciones en la medicién obtenidas por uno y otro

instrumento. Hacia alli se dirigiran tareas futuras.
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